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رایان تریسی و ب

چند درس ساده 

 و سریع
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آن که ثروت خود را باخت زیاد 

ولی آن که شهامت  ،باخته است 

خود را باخت 

 .پاک باخته است

 (سر وانتس)
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چگونه با /اسرار ناگفته ثروت آفرینان برتر ایران 

  میلیون بدهی آیس پک را ساختم؟ ۰۳۳

ر‌‌های‌متفاوت‌است،‌کسانی‌که‌می‌این‌کتاب‌ویژه‌انسانکتاب خواهند‌ب

‌ثروت‌پایه‌شایستگی خواهند‌فردی‌‌آفرین‌باشند،‌می‌هایشان‌زندگی‌کنند‌و

‌و‌جامعه‌باشند؛‌کسانی‌که‌به‌دنبال‌یافتن‌ ‌موثر‌برای‌خود،‌خانواده مولد‌و

د‌و‌دانن‌ها‌می‌هستند؛‌کسانی‌که‌خود‌را‌لایق‌بهترین«‌توانستنالگوهای‌

ند‌برای‌تحقق‌آن‌استوار‌ایستاده ا

نوشته‌امیرحسین‌مظاهری‌«ها‌رقص‌عقاب»‌به‌گزارش‌خبرآنلاین،‌کتاب

‌قیمت‌‌061سیف‌در‌ هزار‌تومان‌از‌سوی‌موسسه‌آموزشی‌و‌‌5صفحه‌با

‌آفرینان‌پارس‌برای‌سومین‌بار‌منتشر‌شده‌است‌پژوهشی‌ثروت این‌کتاب‌.

‌‌کنکاشی‌شگفت ‌در ‌آموزنده ‌و ‌انگیز ‌کشف‌‌10زندگی ‌ایرانی‌و کارآفرین

‌است‌011 ‌زندگیشان ‌اثربخش ‌ناگفته .‌ ‌با ‌عقابها ‌رقص ‌کتاب نویسنده

‌آفرین‌ ‌یک‌کار ‌عنوان ‌به ‌ایران، ‌برتر ‌های‌ثروت‌آفرینان ‌ناگفته موضوع

‌باروری‌ ‌و ‌آفرینی ‌کار ‌رشد ‌در ‌خوبی ‌است‌این‌کتاب‌نتایج ‌امیدوار ایرانی

خلاقیت‌جوانان‌داشته‌باشد

‌معرفی‌ ‌استدر ‌این‌کتاب‌آمده ‌سخت‌انسان»: ‌همه ‌انسان‌‌ها ‌اما گیرند،

‌دیگران‌بزرگ‌به‌خود‌سخت‌می ‌انسان‌حقیر‌به ‌گیرد، به‌. ‌ از‌پیوستن‌شما

‌خوشحالم ‌سرنوشت ‌تغییر ‌جنگجویان ‌صف ‌انسان. ‌ویژه ‌کتاب های‌‌این

هایشان‌زندگی‌کنند‌‌خواهند‌بر‌پایه‌شایستگی‌متفاوت‌است،‌کسانی‌که‌می

‌ثروت ‌با‌و ‌میآفرین ‌و‌‌شند، ‌خانواده ‌برای‌خود، ‌موثر ‌و ‌فردی‌مولد خواهند

‌ ‌الگوهای ‌یافتن ‌دنبال ‌به ‌که ‌کسانی ‌باشند؛ ‌توانستن»جامعه هستند؛‌«

‌بهترین ‌لایق ‌را ‌خود ‌که ‌می‌کسانی ر‌‌ها ‌استوا ‌آن ‌تحقق ‌برای ‌و دانند

ند‌ایستاده ا

‌رقص‌عقابها» ‌تهران‌« ‌دانشگاه ‌کارآفرینی ‌دانشکده ‌رییس ‌مقدمه ‌با که

‌شده ‌همراه ‌را ‌کشور ‌آوری ‌فن ‌های ‌ستاره ‌جشنواره ‌دومین ‌زرین لوح

‌است ‌کرده ‌دریافت .‌ ‌رقص‌عقابها»فیلم ‌ستارگان‌« ‌با ‌گفتگو ‌شامل که

‌هزار‌تومان‌منتشر‌شده‌است‌4واقعی‌این‌کتاب‌است‌نیز‌امسال‌با‌قیمت‌

با‌«‌رقص‌عقابها»کتاب‌ اولین‌رمان‌آموزش‌مدیریت‌در‌کشور‌است‌که‌

برندساز‌ایرانی‌توانسته‌است‌به‌آموزش‌‌5حوادث‌واقعی‌زندگی‌استفاده‌از‌

زد بنیان‌گذار‌و‌مؤسس‌محصولات‌غذائی‌»بهروز‌فروتن‌غیر‌مستقیم‌بپردا

‌«بهروز ‌ظهیری ‌مهرام»، ‌غذائی ‌محصولات ‌مؤسس ‌و ‌گذار ،‌«بنیان

‌سیمین»جهانگیری‌ ‌هگزان ‌و ‌کندلوس ‌مؤسس‌کارخانه ‌و ‌گذار ،‌«بنیان

‌ ‌بختیار ‌گذ»بابک ‌سالبنیان ‌سال ‌و ‌پک ‌آیس ‌مؤسس ‌و ‌ار ‌شهرام‌« و

های‌بدون‌روغن‌در‌ایران‌و‌مؤسس‌رستوران‌های‌زنجیره‌»فخار مبتکر‌غذا

یاتشان‌در‌راستای‌«ای‌پدر‌خوب ،‌کار‌آفرینانی‌هستند‌که‌خاطرات‌و‌تجرب

آموزش‌کار‌آفرینی‌در‌این‌کتاب‌به‌تحریر‌آمده‌است

‌ ‌موضوعاتی‌چون با ‌ ‌این‌کتاب‌خواننده ‌ب»در ‌چگونه ‌بدهی‌‌011ا میلیون

‌مهرام‌ ‌مسند ‌بر ‌را ‌دانشجوی‌معلمی ‌ای ‌حادثه ‌چه ‌ساختم؟ آیس‌پک‌را

‌پدر‌ ‌تفاوتی ‌چه ‌کرد؟ ‌مالک‌بهروز را ‌ای‌ ‌ورشکسته ‌نصیحتی‌که نشاند؟

‌از‌جمع‌آوری‌بشکه‌تا‌تاسیس‌ ‌سرآمد‌فست‌فودهای‌کشور‌کرد؟ خوب‌را

آشنا‌می‌شود«‌کارخانجات‌هگزان‌شیمی؟

ز‌...‌»:‌می‌خوانیمدر‌بخشی‌از‌این‌کتاب‌ فرید‌روی‌تختش‌نشسته‌بود‌و‌ا

‌ ‌را ‌او ‌استعداد ‌که ‌کشور ‌اوضاع ز ‌ا ‌یود، ‌بابت‌شرکتش‌خورده ضرری‌که

‌کرد ‌می ‌صحبت ‌پیرمرد ‌برای ‌اش ‌عشقی ‌شکست ‌و ‌کرد ‌نمی .‌کشف

‌پیرمرد‌رو‌به‌فرید‌کرد‌و‌پرسید برای‌بیرون‌رفتن‌از‌این‌حال‌و‌روز‌چه‌»:

«برنامه‌ای‌داری؟

‌برنامه؟‌هه» تو‌این‌...‌من‌این‌همه‌کار‌کردم‌الان‌اینجامفایده‌ای‌نداره!

‌برنامه‌ریزی‌کرد؟لعنت‌بر‌شیطون...‌مملکتِ ‌«اینجا‌مگه‌میشه‌کار‌کرد، .

‌و‌گفت ‌لبخندی‌زد ‌پیرمرد‌که‌شبیه‌مدیران‌کارکشته‌رفتار‌می‌کرد من‌»:

‌«هم‌یه‌روزی‌مثل‌تو

‌‌11555106-11با‌شماره‌کافیست‌‌‌‌‌برای‌تهیه‌این‌کتابپایتخت‌ساکنان

نه‌اشتراک‌محصولات‌فرهنگی را‌در‌محل‌ساما سام‌تماس‌بگیرند‌و‌کتاب‌

‌کار‌یا‌منزل‌‌دریافت‌کنند
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داریم؛‌راحتی‌بیشتر‌اما‌زمان‌کمتر ‌ما‌امروزه‌خانه‌های‌بزرگتر‌اما‌خانواده‌های‌کوچکتر‌

‌؛‌آگاهی‌بیشتر‌اما‌قدرت‌تشخیص‌کمتر‌داریممدارک‌تحصیلی‌بالاتر‌اما‌درک‌عمومی‌پایین‌تر‌

‌متخصصان‌بیشتر‌اما‌مشکلات‌نیز‌بیشتر؛‌داروهای‌بیشتر‌اما‌سلامتی‌کمتر

مانیم،‌بدون‌ملاحظه‌ایام‌را‌می‌گذرانیم،‌خیلی‌کم‌می‌خندیم،‌خیلی‌تند‌رانندگی‌می‌کنیم،‌خیلی‌زود‌عصبانی‌می‌شویم،‌تا‌دیروقت‌بیدار‌می

‌خیزیم،‌خیلی‌کم‌مطالعه‌می‌کنیم،‌اغلب‌اوقات‌تلویزیون‌نگاه‌می‌کنیم‌و‌خیلی‌بندرت‌دعا‌می‌کنیمخیلی‌خسته‌از‌خواب‌برمی‌

خیلی‌زیاد‌صحبت‌می‌کنیم،‌به‌اندازه‌کافی‌دوست‌نمی‌داریم‌و‌خیلی‌زیاد‌دروغ‌.‌چندین‌برابر‌مایملک‌داریم‌اما‌ارزشهایمان‌کمتر‌شده‌است

‌می‌گوییم

‌نه‌زندگی‌کردن‌را‌؛‌تنها‌به‌زندگی‌سالهای‌عمر‌را‌افزوده‌ایم‌و‌نه‌زندگی‌را‌به‌سالهای‌عمرمانزندگی‌ساختن‌را‌یاد‌گرفته‌ایم‌اما‌

‌ما‌ساختمانهای‌بلندتر‌داریم‌اما‌طبع‌کوتاه‌تر،‌بزرگراه‌های‌پهن‌تر‌اما‌دیدگاه‌های‌باریکتر

‌بیشتر‌خرج‌می‌کنیم‌اما‌کمتر‌داریم،‌بیشتر‌می‌خریم‌اما‌کمتر‌لذت‌می‌بریم

‌فته‌و‌برگشته‌ایم‌اما‌قادر‌نیستیم‌برای‌ملاقات‌همسایه‌جدیدمان‌از‌یک‌سوی‌خیابان‌به‌آن‌سو‌برویمما‌تا‌ماه‌ر

‌فضای‌بیرون‌را‌فتح‌کرده‌ایم‌اما‌نه‌فضای‌درون‌را،‌ما‌اتم‌را‌شکافته‌ایم‌اما‌نه‌تعصب‌خود‌را

‌می‌رسانیمبیشتر‌می‌نویسیم‌اما‌کمتر‌یاد‌می‌گیریم،‌بیشتر‌برنامه‌می‌ریزیم‌اما‌کمتر‌به‌انجام‌

‌عجله‌کردن‌را‌آموخته‌ایم‌و‌نه‌صبر‌کردن،‌درآمدهای‌بالاتری‌داریم‌اما‌اصول‌اخلاقی‌پایین‌تر

ما‌.‌بیشتری‌تولید‌کنیم،‌اما‌ارتباطات‌کمتری‌داریمکامپیوترهای‌بیشتری‌می‌سازیم‌تا‌اطلاعات‌بیشتری‌نگهداری‌کنیم،‌تا‌رونوشت‌های‌

‌کمیت‌بیشتر‌اما‌کیفیت‌کمتری‌داریم

‌اکنون‌زمان‌غذاهای‌آماده‌اما‌دیر‌هضم‌است،‌مردان‌بلند‌قامت‌اما‌شخصیت‌های‌پست،‌سودهای‌کلان‌اما‌روابط‌سطحی

‌شتر‌اما‌طلاق‌بیشتر؛‌منازل‌رویایی‌اما‌خانواده‌های‌از‌هم‌پاشیدهفرصت‌بیشتر‌اما‌تفریح‌کمتر،‌تنوع‌غذای‌بیشتر‌اما‌تغذیه‌ناسالم‌تر؛‌درآمد‌بی

‌بدین‌دلیل‌است‌که‌پیشنهاد‌می‌کنم‌از‌امروز‌شما‌هیچ‌چیز‌را‌برای‌موقعیتهای‌خاص‌نگذارید،‌زیرا‌هر‌روز‌زندگی‌یک‌موقعیت‌خاص‌است

‌د‌بدون‌آنکه‌توجهی‌به‌نیازهایتان‌داشته‌باشیددانش‌باشید،‌بیشتر‌بخوانید،‌در‌ایوان‌بنشینید‌و‌منظره‌را‌تحسین‌کنی‌یدر‌جستجو

‌زمان‌بیشتری‌را‌با‌خانواده‌و‌دوستانتان‌بگذرانید،‌غذای‌مورد‌علاقه‌تان‌را‌بخورید‌و‌جاهایی‌را‌که‌دوست‌دارید‌ببینید

‌زندگی‌فقط‌حفظ‌بقاء‌نیست،‌بلکه‌زنجیره‌ای‌ازلحظه‌های‌لذتبخش‌است

‌عطرتان‌را‌برای‌روز‌مبادا‌نگه‌ندارید‌و‌هر‌لحظه‌که‌دوست‌دارید‌از‌آن‌استفاده‌کنید‌از‌جام‌کریستال‌خود‌استفاده‌کنید،‌بهترین

‌ ‌این‌روزها”عباراتی‌مانند ‌یکی‌از “‌ ‌روزی”و ‌خارج‌کنید“ ‌فرهنگ‌لغت‌خود ‌از ‌را .‌ ‌قصد‌داشتیم ‌که ‌ای‌را ‌نامه ‌این‌روزها”بیایید “‌یکی‌از

‌بنویسیم‌همین‌امروز‌بنویسیم

هیچ چیزی را که می تواند به خنده و شادی . نمان بگوییم که چقدر آنها را دوست داریمبیایید به خانواده و دوستا

 شما بیفزاید به تاخُیر نیندازید

  هر روز، هر ساعت و هر دقیقه خاص است و شما نمیدانید که شاید آن می تواند آخرین لحظه باشد
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 چگونه در یک روز، اندازه یک هفته کار کنیم؟

http://www.bartarinha.ir/fa/news/43614/%DA%86%DA%AF%D9%88%D9%86%D9%87-%D8%AF%D8%B1-%DB%8C%DA%A9-%D8%B1%D9%88%D8%B2-%D8%A7%D9%86%D8%AF%D8%A7%D8%B2%D9%87-%DB%8C%DA%A9-%D9%87%D9%81%D8%AA%D9%87-%DA%A9%D8%A7%D8%B1-%DA%A9%D9%86%DB%8C%D9%85
http://www.bartarinha.ir/fa/news/43614/%DA%86%DA%AF%D9%88%D9%86%D9%87-%D8%AF%D8%B1-%DB%8C%DA%A9-%D8%B1%D9%88%D8%B2-%D8%A7%D9%86%D8%AF%D8%A7%D8%B2%D9%87-%DB%8C%DA%A9-%D9%87%D9%81%D8%AA%D9%87-%DA%A9%D8%A7%D8%B1-%DA%A9%D9%86%DB%8C%D9%85
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 های پیری قصه میلیونر شدن در سال

 

http://zendehandishan.blog.ir/1391/12/01/%D9%82%D8%B5%D9%87-%D9%85%DB%8C%D9%84%DB%8C%D9%88%D9%86%D8%B1-%D8%B4%D8%AF%D9%86-%D8%AF%D8%B1-%D8%B3%D8%A7%D9%84-%D9%87%D8%A7%DB%8C-%D9%BE%DB%8C%D8%B1%DB%8C
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باشيم كه پول به بايد به ياد داشته 

خودي خود ثمره اي ندارد و فقط ابزاري 

است كه به ما كمك مي كند تا با آن، 

  ((جواهر لعل نهرو))كالاها را مبادله كنيم
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کاسون.قواعد موفقیت از نظر هربرت

موفقیت‌را‌مهم‌تر‌از‌سرگرمی‌بدانید -0

هر‌روز،‌چیزی‌بیاموزید‌ -1
بپرهیزید(‌روزمرگی‌)‌از‌زندگی‌یکنواخت‌ -0

به‌میزان‌درآمد‌خالص‌خود‌توجه‌داشته‌باشید -4

خدمات‌خود‌را‌به‌دیگران‌معرفی‌کنید -5
نگران‌امور‌جزیی‌نباشید -6

چهارچوب‌تصمیمات‌خود‌را‌به‌سرعت‌روشن‌کنید -5

مهارت‌ها‌و‌دانش‌کار‌خود‌را‌افزایش‌دهید -1

.شایسته‌همکاری‌و‌وفاداری‌باشید -9
چیز،‌اهمیت‌بدهیده‌شخصیت‌خود‌بیش‌از‌هر‌ب -01

 تاثیر محتوی مفید بر سئو
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 از چه کلماتی در تبلیغات استفاده نکنیم؟
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 زمستان سرد

از آنجايي كه رئيس جديد از . و سرخپوست ها از رئيس جديد قبيله پرسيدند كه زمستان پيش رو سرد خواهد بود يا نه پائيز بود

او با نگاه به آسمان نمي توانست تشخيص دهد زمستان . نسل جامعه مدرن بود از اسرار قديمي سرخپوست ها چيزي نياموخته بود

نب احتياط را رعايت كند به افراد قبيله گفت كه زمستان امسال سرد خواهد بود و آنان بنابراين براي اينكه جا. چگونه خواهد بود

 .بايد هيزم جمع كنند

آيا زمستان امسال سرد »: به مركز تلفن رفت و با اداره هواشناسي تماس گرفت و پرسيد. چند روز بعد ايده اي به نظرش رسيد

 «خواهد بود؟

 «.نظر مي رسد اين زمستان واقعاً سرد باشدبه »: كارشناس هواشناسي پاسخ داد

آيا »: يك هفته بعد دوباره از مركز هواشناسي پرسيد. رئيس جديد به قبيله برگشت و به افرادش گفت كه هيزم بيشتري انبار كنند

 «هنوز فكر مي كنيد كه زمستان سردي پيش رو داريم؟

 «.بله، زمستان خيلي سردي خواهد بود»: كارشناس جواب داد

هفته بعد از آن دوباره از اداره . رئيس دوباره به قبيله برگشت و به افراد قبيله دستور داد كه هر تكه هيزمي كه مي بينند جمع كنند

 «آيا شما كاملاً مطمئن هستيد كه زمستان امسال خيلي سرد خواهد بود؟»: هواشناسي پرسيد

 «.ل يكي از سردترين زمستان هايي باشد كه اين منطقه به خود ديده استقطعاً و به نظر مي رسد زمستان امسا»: كارشناس جواب داد

 «شما چطور مي توانيد اين قدر مطمئن باشيد؟»: رئيس قبيله پرسيد

 .«چون سرخپوست ها ديوانه وار در حال جمع آوري هيزم هستند»: كارشناس هواشناسي جواب داد

 خيلي وقتها ما خودمان مسبب وقايع اطرافمان هستيم
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 روشی برای خلاقیت در فروش. تکنیک اسکمپر 

اسکمپر ترفندی مهیج برای ایجاد جرقه های ذهنی و 

تراوشات فکری خلاقانه است، که می تواند به شما در 

 . رویارویی با انواع مسائل کمک کند

 

پرسش های ایده  "این تکنیک که گاه از آن به عنوان 

یاد می شود، در واقع مجموعه ای از سؤالات  "برانگیز 

است که به فرد کمک می کند تا موضوع را از زوایای 

مختلف ببیند و به ایده های تازه دست یابد، در صورتی 

که احتمالاً در شرایط معمول تجسم چنین ایده هایی 

این تکنیک در عین . نظر می آینددور از ذهن به 

سادگی، به گواه محققین از قابلیت های بسیاری 

باب ابرلی به عنوان مبدع این روش . برخوردار است

تکنیک اسکمپر بر اساس این ایده . شناخته می شود

است، که هر چیز تازه و جدیدی در واقع شکلی از 

 . چیزهای موجود است

ر گرفتن حروف از کنار هم قرا SCAMPERواژه ی 

اول هفت واژه یا عبارت تشکیل شده است، که طرح 

سؤالات نیز بر اساس همین واژگان طلایی هفت گانه 

 : است

  Substituteجانشین کردن   

  Combineترکیب کردن 

  Adapt (Adopt)اقتباس ، تطبیق ، یا سازگاری 

  Modify (Magnify)تغییر دادن و یا بزرگ کردن 

  Put to other usesکاربردهای دیگر 

  Eliminateحذف یا کاهش 

 Rearrangement)بازآرایی یا معکوس کردن 

(Reverse  
جهت استفاده از این تکنیک، ابتدا به تعریف مسأله یا 

این . ایده ای که قصد پرورش آن را دارید بپردازید

مسأله می تواند هر چیزی اعم از مسائل شخصی و یا 

در واقع . مربوط به کسب و کار را در برگیردموضوعات 

هر آنچه را که می خواهید بپرورانید و بهبود دهید ، 

 . قابلیت گذراندن از فیلتر اسکمپر را دارا است 

چگونه می توانم میزان "حال ، برای مثال ، سؤال 

بر اساس . ، را در نظر بگیرید"فروش را افزایش دهم ؟ 

می توانید سؤالاتی اکنون  SCAMPERدستورالعمل 

 : نظیر آنچه در ذیل می بینید مطرح سازید

S (جانشین کردن :)" چه چیزی را می توانم در فرآیند

 "فروش جانشین کنم؟

C (ترکیب کردن :) چطور می توانم فروش را با دیگر

 فعالیتها ترکیب کنم ؟

یا به طور کلی چه چیزی را با چه چیزی 

 می توان ترکیب کرد ؟ 

دستمال کاغذی = عطر + دستمال کاغذی 

 معطر 

A( اقتباس :)" چطور می توانم از فرآیند

 "؟!( نه کپی)فروش دیگری اقتباس کنم 

یا به طور کلی آیا می توان چیز جدیدی را 

 از چیز دیگری اقتباس کرد؟ 
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ساخت هواپیما با اقتباس از ساختمان بال و بدن 

 پرندگان 

M (تغییر و یا برجسته کردن )" در هنگام فروش روی

چه چیزهایی می توانم تاکید کنم و آنها را برجسته 

 "کنم؟

یا به طور کلی آیا می توان در چیزی تغییر ایجاد کرد ، 

 آیا می توان چیزی را بزرگ تر و چشم گیر تر کرد؟ 

 تولید نوشابه های خانواده 

P (کاربردهای دیگر) 

کاربردهای دیگری را از فرآیند فروش  چطور می توانم"

  "دریافت کنم؟

یا به طور کلی از یک وسیله می توان چه استفاده های 

 دیگری کرد؟ 

استفاده مجدد از ضایعات کارخانجات مثل تولید روغن 

 هسته انگور از تفاله ی انگور کارخانجات آبمیوه گیری 

 

 

E(حذف یا کاهش) 

  "د فروش بکاهم؟چه چیزی را می توانم از فرآین"

یا به طور کلی چه چیزی را می توان از یک وسیله 

 حذف کرد؟ 

کوتاه کردن فرآیندهای بروکراسی با استفاده از فناوری 

 های نوین 

حذف سیم از بسیاری ابزار نظیر تلفن ، هندزفری ، 

 ..... موشواره ،

R (بازآرایی یا معکوس کردن) 

  "رایی کنم؟چطور می توانم روش فروش خود را بازآ"

یا به طور کلی اگر چیزی را معکوس کنیم یا ترتیب آن 

 را تغییر دهیم چه می شود؟ 

مثل تغییر چیدمان محیط کار توسط کمپانی گوگل یا 

 تغییر ساعات کار اداری برای کاهش ترافیک 
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کسب درآمد در اینترنت با تولید و فروش 

 محصولات آموزشی

 مدیرسایت -علی نورهانی 

  ‌ ‌برای‌هر ‌ارزشمند ‌محتوای ‌دارای ‌باید ‌وب ‌در ‌موفقی وبسایت
اگر‌تصمیم‌دارید‌از‌طریق‌وبسایت‌خود‌کسب‌ .مخاطبین‌خود‌باشد

 .درآمد‌کنید‌باید‌محتوای‌ارزشمند‌برای‌بازار‌هدف‌خودتان‌تولید‌کنید

‌پرسودترین‌ ‌ارزش‌یکی‌از ‌با ‌و‌محتوای ‌آموزشی ‌محصولات تولید
ر‌روز‌افراد‌جدیدی‌در‌اینترنت‌وارد‌ه.‌کسب‌و‌کار‌های‌اینترنتی‌است

های‌‌برخی‌با‌رعایت‌اصول‌و‌تکنیک.‌شوند‌این‌حوزه‌کسب‌و‌کار‌می
‌موفق‌و‌موفق ‌هر‌روز ‌اکثر‌‌تر‌می‌کلیدی‌بازاریابی‌اطلاعات، شوند‌و

شوند‌در‌‌افرادی‌که‌با‌عدم‌رعایت‌اصول‌حرفه‌ای‌وارد‌این‌کار‌می

 .خورند‌همان‌سال‌اول‌شکست‌می

  

‌این‌که‌اکثر‌اطلاعات‌به‌صورت‌‌سؤال‌مهم    ‌وجود اینجاست‌با
گسترده‌و‌کاملاً‌رایگان‌در‌اینترنت‌وجود‌دارند؟‌چه‌دلیلی‌وجود‌دارد‌
که‌مردم‌محصولات‌آموزشی‌ما‌را‌تهیه‌کنند؟‌دلایل‌مختلفی‌وجود‌

خواهید‌طراحی‌‌فرض‌کنید‌شما‌می.‌زنم‌یک‌مثال‌برای‌شما‌می.‌دارد
آموزش‌"وگل‌عبارت‌سایت‌را‌یاد‌بگیرید،‌اگر‌در‌گ

های‌زیادی‌‌را‌جستجو‌کنید،‌سایت‌"طراحی‌سایت
‌فهرست‌می ‌آموزش‌‌برای‌شما ‌زمینه ‌در ‌که شوند

‌می ‌فعالیت ‌سایت ‌کنند‌طراحی ‌از‌. ‌بخواهید اگر
‌سایت ‌این ‌باید‌‌طریق ‌بگیرید، ‌باد ‌را ‌علم ‌این ها

‌ممکن‌ ‌و ‌کنید ‌مطالعه ‌و ‌بررسی ‌را ‌بسیاری منابع
.‌رف‌این‌کار‌کنیداست‌وقت‌و‌انرژی‌زیادی‌را‌ص

‌مشاهده‌ ‌را ‌سایتی ‌نتایج‌جستجو ‌از ‌یکی ‌در حال
‌‌می ‌محصول ‌که ‌را‌ کنید ‌سایت ‌طراحی آموزشی

‌نحوه‌ ‌گام ‌به ‌گام ‌صورت ‌به ‌و ‌باشد ‌کرده تولید
طراحی‌سایت‌را‌از‌ابتدا‌تا‌انتها‌به‌صورت‌تصویری‌
‌ارزش‌ ‌با ‌وقت ‌مایلید ‌شما ‌باشد، ‌داده آموزش

‌اینترن ‌در ‌صرف‌جستجو ‌با‌خودتان‌را ‌یا ت‌کنید‌و
 یک‌بسته‌آموزشی‌این‌علم‌را‌یاد‌بگیرید؟

‌تهیه‌می‌مهم کنند‌این‌‌ترین‌دلیلی‌که‌مردم‌محصولات‌آموزشی‌را
ترین‌زمان‌مشکل‌خود‌را‌حل‌کنند‌و‌یا‌‌خواهند‌در‌کوتاه‌است‌که‌می

پس‌اگر‌شما‌در‌زمینه‌.‌مطلب‌مورد‌علاقه‌خودشان‌را‌دریافت‌کنند
‌را‌ ‌مخاطبین ‌نیاز ‌که ‌کنید ‌تولید ‌را ‌محصولی ‌بتوانید ‌خودتان کاری

فروش‌محصولات‌)د‌به‌دنیای‌فروش‌اطلاعات‌توانی‌برطرف‌کند‌می
 .وارد‌شوید‌و‌کسب‌و‌کار‌اینترنتی‌موفقی‌را‌راه‌اندازی‌کنید(‌آموزشی

  

فرد‌شدن‌محصولات‌آموزشی‌شما‌نسبت‌‌چیزی‌که‌باعث‌منحصربه

‌می ‌دیگران ‌می‌به ‌شما ‌محصول ‌است‌که ‌این ‌بر‌‌شود ‌علاوه تواند
‌ح ‌کاری‌شما، ‌زمینه ‌در ‌مطالب‌عمومی ‌و ‌تجربیات‌اطلاعات اوی

‌و‌ ‌اینترنت ‌از ‌شده ‌آوری ‌گرد ‌اطلاعات ‌مجموعه ‌شما، شخصی
کافی‌ست‌کمی‌خلاقیت‌.‌های‌عملی‌شما‌باشد‌مطبوعات‌و‌یا‌مثال

‌باشید ‌فروش‌خوب‌محصولات‌آموزشی‌ .داشته ‌در ‌بسیاری عوامل
‌مورد‌آن ‌صحبت‌‌تأثیر‌گذار‌هستند‌که‌در‌شماره‌های‌بعدی‌در ها

 .کنم‌می

  

توانیم‌اطلاعات‌خود‌را‌در‌اینترنت‌ارائه‌و‌کسب‌‌ما‌به‌چند‌روش‌می
 :که‌شامل.‌درآمد‌کنیم

‌پیک‌  -0 ‌یا محصولات‌آموزشی‌فیزیکی‌که‌باید‌از‌طریق‌پست‌و
‌وی‌ ‌دی ‌و ‌جزوات ‌حاوی ‌معمولاً ‌و ‌شود ‌ارسال ‌مشتری برای

  .های‌آن‌محصول‌است‌دی

‌تقسیم‌‌ -1 ‌مهم ‌دسته ‌چند ‌به ‌که ‌مجازی ‌آموزشی محصولات
‌شوند‌می ‌خ: ‌یامحصولات ‌الکترونیکی ‌کتاب ‌نوع ‌که‌از  واندنی

PDF هستند‌ ‌محصولات‌. ‌و محصولات‌صوتی
تصویری‌که‌پس‌از‌پرداخت‌آنلاین‌موفق‌مشتری‌

  .قابل‌دانلود‌هستند

در‌این‌روش‌کاربر‌:‌مدل‌اشتراک‌آنلاین  -0
‌عضو‌ ‌که ‌زمانی ‌تا ‌و ‌شده ‌شما مشترک‌سیستم

تواند‌محتوای‌آموزشی‌سایت‌‌اشتراک‌شماست‌می
 .دریافت‌کندشما‌را‌

‌این‌ -4 ‌در ‌که ‌آنلاین ‌آموزشی ‌های دوره
روش‌کاربر‌پس‌از‌خرید‌محصول‌در‌دوره‌زمانی‌

‌دریافت‌می توان‌در‌‌کند‌و‌می‌مشخص‌دروسی‌را
‌گواهینامه‌ ‌امتحان ‌یک ‌از ‌پس ‌دوره پایان

 .الکترونیکی‌از‌سوی‌سایت‌ارائه‌کرد

‌کلاس  -5 ‌یا‌برگزاری ‌آنلاین  های

webinar: این‌سیس‌ ‌از ‌استفاده ‌کاربران‌‌تمبا ها

تواند‌تصویر‌،صدا‌و‌تخته‌‌پس‌از‌پرداخت‌وارد‌کلاس‌شده‌و‌استاد‌می
‌به‌مخاطبین‌نمایش‌دهد ‌الکترونیکی‌خودش‌را ‌وایت‌بورد ‌این‌. در

توانند‌به‌صورت‌آنلاین‌با‌شما‌در‌ارتباط‌باشند‌و‌‌روش‌مشتریان‌می
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‌از‌ ‌یکی ‌که ‌بپرسند ‌درس ‌کلاس ‌حین ‌در ‌را ‌خودشان سؤالات
 .های‌فروش‌اطلاعات‌در‌اینترنت‌است‌روش‌ترین‌محبوب

  

 چه‌نوع‌محصول‌آموزشی‌را‌تولید‌کنیم؟

خواهند‌وارد‌این‌تجارت‌شوند‌این‌‌اولین‌سؤالی‌که‌اکثر‌افرادی‌که‌می
است‌که‌چه‌نوع‌محصولی‌را‌تولید‌کنم‌و‌این‌محصول‌باید‌در‌چه‌

‌دقیق ‌طور ‌به ‌یا ‌باشد، ‌ای ‌که‌‌زمینه ‌کنم ‌تولید ‌را ‌محصولی ‌چه تر
این‌نقطه‌شروع‌مناسبی‌برای‌این‌کار‌است‌و‌بستگی‌!‌توانم‌بفروشمب

 به‌این‌دارد‌که‌به‌این‌سؤالات‌چگونه‌پاسخ‌دهید؟

‌مهم‌نیست‌که‌شغل‌‌به‌چه‌زمینه‌ای‌بسیار‌علاقه -1 مند‌هستید،

فعلی‌شما‌این‌زمینه‌است‌یا‌خیر‌مهم‌این‌است‌که‌به‌آن‌واقعاً‌علاقه‌
 .داشته‌باشید

‌چه‌کارهایی -2 ‌تمامی‌آن‌در ‌در‌یک‌فهرست‌‌مهارت‌دارید، ‌را ها
 .بنویسید

 .بهترین‌تفریح‌شما‌چیست -3

 چه‌موضوعی‌بیشترین‌جذابیت‌را‌برای‌شما‌دارد؟ -4

در‌کدام‌زمینه‌دوست‌داشتید‌وارد‌شوید‌ولی‌اکنون‌در‌آن‌زمینه‌ -5

 کنید؟‌فعالیت‌نمی

  

‌مورد‌سؤالات‌بالا‌به‌خوبی‌فکر‌کنید‌می ‌چند‌توانید‌یک‌‌اگر‌در یا
‌انتخاب‌کنید ‌زمینه‌کاری‌را ‌کنید. ‌آغاز ‌تحقیقات‌را ‌باید‌فاز ‌این‌. در

اید‌‌مرحله‌باید‌بررسی‌کنید‌که‌آیا‌زمینه‌کاری‌که‌شما‌انتخاب‌کرده
‌حاضرند‌بابت‌ ‌مخاطبین‌شما ‌آیا ‌خیر‌و ‌یا ‌اینترنت‌خواهانی‌دارد در

 بزارتوانیم‌از‌ا‌اطلاعات‌شما‌پول‌خود‌را‌بپردازند؟‌برای‌این‌کار‌می

Google Keyword Tool با‌استفاده‌از‌این‌ابزار‌.‌استفاده‌کنیم
‌می ‌دنبال‌‌گوگل ‌به ‌اینترنت ‌کاربران‌در ‌که‌آیا ‌کنیم ‌بررسی توانیم

‌خیر ‌هستند‌یا ‌اطلاعات‌ما ‌می. ‌این‌ابزار ‌از ‌استفاده توانید‌تحقیق‌‌با
‌ماه‌ ‌در ‌بار ‌چند ‌کاری‌شما ‌زمینه ‌به ‌کلیدی‌مربوط ‌کلمه ‌که کنید

  .شود‌جستجو‌می

  

 اما‌من‌که‌نویسنده‌یا‌مدرس‌نیستم؟

توانید‌با‌اطرافیان‌خود‌صحبت‌کنید‌‌حقیقت‌این‌است‌که،‌اگر‌شما‌می
‌به‌راحتی‌می ‌کنید، ‌ارتباط‌برقرار ‌توانید‌بنویسید‌و ‌بتوانید‌این‌. ‌اگر و

‌می ‌دهید ‌انجام ‌را ‌اینترنت‌‌کار ‌طریق ‌از ‌خود ‌های ‌نوشته ‌با توانید
اگر‌سؤال‌را‌به‌این‌گونه‌بپرسیم‌که،‌من‌‌شاید‌این.‌کسب‌درآمد‌کنید

با‌نوشتن‌راحت‌نیستم؟‌بهترین‌راهکار‌این‌است‌که‌هر‌آنچه‌که‌از‌
این‌نوشته‌ها‌را‌با‌همان‌ .دانید‌بر‌روی‌کاغذ‌بیاورید‌گذشته‌خود‌می

‌کتابی‌ ادبیات‌خودتان‌بنویسید‌نیازی‌نیست‌که‌به‌صورت‌رسمی‌و
ا‌استفاده‌از‌این‌تکنیک‌اعت.‌بنویسید شود‌‌تر‌می‌ماد‌به‌نفس‌شما‌بیشب

توانید‌نوشتن‌اولین‌محصول‌آموزشی‌خودتان‌را‌‌و‌در‌این‌مرحله‌می
  .آغاز‌کنید

  

 فروش‌محصولات‌دیگران

توانید‌از‌طریق‌‌فروشید‌می‌علاوه‌بر‌این‌که‌محصولات‌خودتان‌را‌می
‌معرفی‌محصولات‌آموزشی‌دیگران‌کسب‌درآمد‌کنید ‌فروش‌و در‌.

‌اینترنت‌محصولات‌دیگران‌را‌حقیقت‌بیشتر‌ بازاریابان‌اطلاعات‌در
 کنند‌که‌به‌آن‌همکاری‌در‌فروش‌یا‌فروشند‌و‌کسب‌درآمد‌می‌می

Affiliate Marketing گوییم‌می‌ ‌نیازی‌به‌. ‌این‌روش‌شما در

‌تولید‌محصول‌ندارید ‌به‌سایتتان‌علاقه. ‌و‌‌هواداران‌شما مند‌هستند،
‌به‌آن ‌محصولی‌را ‌ممکن‌‌معرفی‌کنید‌آن‌ها‌در‌صورتی‌که‌شما ها

روش‌کار‌بسیار‌ساده‌است‌کافی‌ست‌.‌است‌آن‌محصول‌را‌تهیه‌کنند
‌سپس‌ ‌فروش‌تولید‌کننده‌عضو‌شوید، ‌در‌سیستم‌همکاری‌در شما

کنید‌و‌در‌صورتی‌که‌مخاطبین‌شما‌‌یک‌آدرس‌انحصاری‌دریافت‌می
از‌طریق‌آن‌آدرس‌وارد‌سایت‌محصول‌شده‌و‌محصول‌را‌خریداری‌

 .شود‌ی‌از‌آن‌فروش‌برای‌شما‌در‌نظر‌گرفته‌میکنند‌درصد

  

 چگونه‌و‌کجا‌محصول‌خود‌را‌بفروشیم؟

.‌برای‌شروع‌این‌کسب‌و‌کار‌شما‌نیاز‌به‌یک‌وبلاگ‌یا‌سایت‌دارید
های‌وبلاگ‌رایگان‌استفاده‌‌توانید‌از‌سرویس‌برای‌داشتن‌وبلاگ‌می

من‌‌.سایت‌برای‌خودتان‌راه‌اندازی‌کنید‌کنید‌و‌یا‌این‌که‌یک‌وب

سایت‌شخصی‌خودتان‌را‌راه‌اندازی‌کنید‌چون‌‌کنم‌وب‌پیشنهاد‌می
.‌های‌سایت‌تسلط‌دارید‌این‌کار‌حرفه‌ای‌تر‌است‌و‌به‌تمامی‌بخش

اما‌چرا‌گفتم‌وبلاگ؟‌انتظار‌نداشته‌باشید‌فردی‌وارد‌سایت‌شما‌شده‌
‌بخرد ‌محصولاتان‌را ‌و‌سریعاً ‌سایر‌. ‌اینترنت‌با فروش‌اطلاعات‌در

توانید‌خودتان‌‌با‌وبلاگ‌نویسی‌می.‌ریابی‌متفاوت‌استهای‌بازا‌روش
معمولاً‌.‌را‌یک‌حرفه‌ای‌در‌این‌زمینه‌به‌مخاطبین‌خود‌معرفی‌کنید

‌آشنا‌ ‌ما ‌سایت ‌با ‌جستجو ‌های ‌موتور ‌طریق ‌از ‌مشتریان بیشتر
مندان‌ما‌را‌به‌سایت‌‌تواند‌علاقه‌بنابراین‌وبلاگ‌نویسی‌می.‌شوند‌می

های‌حرفه‌ای‌‌نید‌به‌صورت‌رایگان‌سایتتوا‌امروز‌شما‌می.‌جذب‌کند
‌کنید ‌سازی ‌پیاده ‌خودتان ‌برای ‌برای‌ . ‌خبرنامه ‌بعدی‌طراحی گام

های‌رایگان‌برای‌خبرنامه‌استفاده‌‌توانید‌از‌سرویس‌می.‌سایت‌است
‌کنید ‌روش‌می. ‌این ‌به‌سایت‌‌با ‌را ‌سایت‌خودتان ‌مخاطبین توانید

‌بازگردانید ‌در. ‌جدید ‌مطلب ‌یک ‌روز ‌هر ‌کنید ‌کاری‌‌سعی زمینه
یک‌محصول‌کوچک‌مانند‌یک‌کتاب‌الکترونیکی‌ .خودتان‌بنویسید



    ثروت آفرینی                 الکترونیک‌مجله
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‌از‌ ‌استفاده ‌با ‌دهید ‌قرار ‌سایتتان ‌در ‌رایگان ‌صوت ‌به ‌و بسازید
‌می‌تکنیک ‌ویروسی ‌بازاریابی ‌کتاب‌‌های ‌این ‌طریق ‌از توانید

‌کوتاه ‌در ‌رایگان‌مشهور‌‌الکترونیکی ‌کاملاً ‌صورت ‌به ‌و ‌زمان ترین
را‌در‌سایت‌خودتان‌فعال‌کنید‌و‌همواره‌نظر‌‌بخش‌نظرسنجی.‌شوید

ها‌‌بر‌اساس‌نظرسنجی.‌کاربران‌خود‌را‌در‌زمینه‌مطالب‌سایت‌بپرسید
اولین‌محصول‌آموزشی‌خودتان‌را‌تولید‌و‌سؤالات‌و‌مشکلات‌آنان‌

‌اینترنتی‌سایت‌خودتان‌بفروش‌برسانید ‌از‌طریق‌فروشگاه ‌و .‌کنید،
‌ ‌محصولات ‌ارزان ‌محصولات ‌فروش ‌با ‌مانند‌‌گرانسپس تر

‌.های‌آنلاین‌و‌کارگاه‌و‌سمینار‌را‌بفروشید‌کلاس

‌

های‌بعدی‌توسط‌ایمیل‌برای‌‌خواهید‌شماره‌نامه‌ثروت‌آفرینی‌نیستید‌و‌می‌چنانچه‌مشترک‌هفته
ارسال‌شود‌بر‌روی‌این‌متن‌کلیک‌کرده‌و‌ایمیل‌خود‌را‌ثبت‌نموده‌و‌سپس‌به‌اینباکس‌خود‌شما‌

های‌بعدی‌‌ایم‌کلیک‌کنید‌تا‌شماره‌مراجعه‌کرده‌و‌بر‌روی‌لینک‌ایمیلی‌که‌برایتان‌ارسال‌کرده
‌پس‌از‌انتشار‌برایتان‌ارسال‌شود

‌

‌
‌هفته ‌این ‌در ‌محصولاتشان ‌آگهی ‌مایلند ‌که ‌ایمیل‌‌‌دوستانی ‌با ‌توانند ‌می ‌قراربگیرد ‌ نامه

info@forooshandegi.comنمایندمکاتبه‌‌.‌
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